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Introduction

Dans le souci d’améliorer I'accés des populations surtout les femmes aux produits
locaux de qualité et des plats préparés a base de ces produits, il a été initié le projet
de mise en place d'un kiosque avec lI'appui financier de la Kermesse Francophone
Hollandaise. Ce projet fait suite a un autre sur I'organisation de cafés nutritionnels.

L’objet du projet est de mettre a la portée de la population de Kpalimé et de ses
environs un lieu de vente de produits locaux a forte valeur nutritive a travers
l'installation d’'un kiosque de vente pour contribuer a la lutte contre la malnutrition
infantile entre autres en favorisant la consommation et la transformation de

produits locaux.

Le présent rapport fait le point des différentes activités mises en ceuvre dans le cadre

du projet

1. Les activités réalisées

Il s’agit d’assurer la construction et I'équipement d’'un kiosque alimentaire,
sensibiliser la population sur les aliments locaux a forte valeur nutritive.

Les activités du projet ont permis d’Acheter et implanter d’un kiosque, d’équiper
et ravitailler le kiosque.

Le kiosque vend aussi chaque midi des plats préparés.

a) Achat et implantation d’un kiosque

Le projet a permis d’installer un kiosque pour pouvoir servir de boutique pour la vente
des produits. Le kiosque a été acheté et est acheminé vers le lieux d’installation
(devant TONG RADI). Des installations pour la boutique et la cuisine ont été aussi
mises en place.



b) Equipement et ravitaillement du kiosque

L’équipement du kiosque a permis d’acheter : un frigo, des ustensiles de cuisine
pouvoir stocker et vendre les produits.

Un ravitaillement de premiére nécessité et des produits stockés pour appuyer les
activités du kiosque.

c) Production d’outils pédagogiques

Des affiches sur différents produits locaux et leurs valeurs nutritives (soja et
moringa) sont congues et affichées dans le kiosque pour sensibiliser la population
sur l'importance de la consommation de ces produits. Le kiosque vend des produits
locaux transformés et des plats cuisinés a base des produits locaux.

2. Résultats attendus
1. un kiosque est acheté, aménagé et implanté

2. le kiosque est équipé et les outils nécessaires pour les activités de cuisine et de
boutique

3. 20 affiches sont congues pour sensibiliser sur les produits locaux a forte valeur
nutritive

4. Les femmes sont impliqués dans la gestion du kiosque en apportant leur appui
pour les préparations et a donner des idées pour son développement

5. Les populations de Kpalimé et de ses environs ont des informations sur les
produits locaux et leur disponibilité

6. Des accords de collaboration en matiere de produits locaux sont installés avec
les entreprises Anic fine goul, africube, champiso et biopas pour que le kiosque
soit leur point de référence a Kpalimé

7. Collaboration avec OADEL pour son expertise et la facilitation des premiéeres
démarches d’approvisionnement.




Quelques photos des produits vendus

Tomates en bocaux, épices, jus de fruits, riz local, confiture, huile, amuse gueules,
biscuits, pains, biéres
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Photos de quelques femmes qui préparent les repas pour le kiosque






